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z oboru, ik4 spoluzakladatel firmy

Cre8 Jan Bastar. S nékdejsim kolegou
a kamaradem Michalem Havrdou opustili
po necelych deseti letech prostredi korpo-
ratni firmy, kde se kvli fizi managementt
a tadici ekonomické krizi (psal se rok 2009)
zacalo Settit na vécech, na kterych se podle
jejich nazoru Settit nemélo.

Po necelém roce uvazovani, co by mohli
délat dal, vzniklo Cre8, firma, ktera se spe-
cializuje na dodavky volného mobiliare, tedy
vseho, co se da do kancelafi piinést a zase
odnést. Za devét let existence ziskala hned
nékolik opravdu velkych projekti, jako jsou
nové kancelate firmy SAP, Amazonu, PwC
nebo KPMG. ,TakZe se nam ten tinik tak
Gplné nezdatil,“ ¥ik4 s tsmévem Bastaft.

A dodéava: ,V takovych ptipadech jde
o dodavky ctyticeti, padesati nebo i Sedesati
dodavateld. Jedna véc je dodat pracovni sttil
a zidli, které jsou od jednoho dodavatele,
coz je vlastné jednoduchy byznys, ale pak

S nazili jsme se tak trochu uniknout
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Na zacatku bylo osm zidli. A také
dvacet ergonomickych drzakt
na monitory. To vSe v jedné garazi...

je tu cela fada relaxacnich zon, akustickych
prvkd, kuchynék a tak déle, ve kterych chce
architekt docilit rtiznorodosti —, a to my
musime umét nabidnout, poptat a dodat.”

ROZHODUJICI OKAMZIK
S Havrdou disponovali dlouholetymi zkuse-
nosti z obchodu s kancelarskym nabytkem,
ale nové vzniklé Cre8 byla tabula rasa, ktera
nikomu nic nerikala. RozhliZeli se po trhu
a zvazovali, co by chtéli prodéavat. ,Museli
jsme se rozhodnout, jestli to bude akustika,
ergonomika, nebo néco jiného, a jeden z prv-
nich produktd, které se v nasem portfoliu
objevily, byly akustické produkty od belgic-
ké firmy BuzziSpace,” pokracuje Bastar.
Cre8 se rozhodlo proniknout na trh pravé
s jejich zbozim a sazka na tehdy teprve
dva roky existujictho dodavatele se vypla-
tila. BuzziSpace mél v té dobé v nabidce
v$eho vSudy dva produkty, dnes zaplni dva
katalogy a ma fadu epigonti. Nasledovala
ergonomick4 ramena na monitory od firmy

CBS a pak v roce 2010 osudové setkani se
zastupci firmy Herman Miller, kterd kratce
piredtim ztratila v Ceské republice svého
reprezentanta.

+Ve spravny okamzik jsme se potkali
na spravném misté a oni se zeptali, zda je
nechceme prodavat,” vzpomina spoluza-
kladatel firmy. Na nabidku kyvli, a stali se
tak jejich exkluzivnimi prodejci pro Cechy,
Slovensko a pozdé&ji také Gruzii. Dostali tak
pod svou stfechu obrovskou znacku, kterou
navzdory vice nez stoleté tradici a véhlasu
u nas téméf nikdo neznal.

UPRIMNOST NADEVSE

Pravé ve vybéru produktt a vyrobet,

s nimiz Cre8 spolupracuje a které nabizi ve
svém portfoliu, spociva jejich jedinec¢nost.
Zéakladni ideu firmy maji vtélenou uz ve
svém logu — kancelaiské prostory, které
nabizeji, v sobé spojuji kvalitni ergonomii,
akustiku a zaroven Setrnost viici Zivotnimu
prostredi.
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Portfolio se snazi skladat kriticky a ne
vSechno, co jejich dodavatelé vyrobi, si do
néj najde cestu. .V nabidce se objevuji véci,
které zaujmou, jsou hezké, ale v kancelar-
ském prostiedi nejsou tplné praktické,”
tik4 Bastar. ,Umime klienta provést tim,
co je dobré kupovat, co je hloupost a co
je vyhazovani penéz — ne vzdycky se nam
to stoprocentné dati, ale snazime se na to
nahlizet kriticky a byt ke klientovi uptim-
ni,“ dodava.

Firmy se stéhuji nanejvys jednou za de
set patnéct let a logicky je prekvapi, co je
zrovna v ramci kancelari mozné vytvorit,
kam se trh stihl posunout. ,Pokud na ta-
kového klienta nastoupi deset obchodniki,
kteri se mu snazi prodat své feseni, je pro
néj nesmirneé tézké se v tom vyznat, my se
proto snazime s klienty mluvit na rovinu,
vzdélavat je a nechat je, at si vyberou,
ukazat jim plusy a minusy jednotlivych
feSeni,” popisuje pristup, ktery zaujimaji
v Cre8.

VYVAZENE
PORTFOLIO.
»Nase produkty
jsou v symbidze,
krasné se dopl-
nuji a my je radi
prodavame,”
vysvétluje Jan
Bastar, v ¢em spa-
truje jedinecnost
firmy.

SAZKA NA EXTERN{ ARCHITEKTY
Cre8 se pri designu kancelarskych prostor
neomezuje na ,,svych“ osm exkluzivnich
znacek, neni pro né problém sdhnout do
portfolia konkurence, piipadné znacek,
které jsou pro né Gplné nové: ,Objednavame
tak napriklad ze Spojenych statti, z Anglie
nebo z jihu Itdlie proto, Ze klient nebo archi-
tekt chce docilit uréité atmosféry.”

Cre8 nezacinalo s myslenkou na velké
obraty a mohutny rist. ,Méli jsme malé
déti a chtéli jsme pracovat v klidu s obratem
kolem dvaceti tficeti miliont,” ¥ika Bastafr.
Jenze Cre8 zacalo rist vic, nez oba zakladate-
1é piedpokladali. Obrat se postupné zvySoval,
stejné jako pocet kmenovych zaméstnanct,
arostly i prostory, které firma obyva.

V Cre8 spolupracuji vyhradné s externimi
architekty. Predstavuji pro né inspiraci.
Pravé ta je v jejich oboru zasadni, a proto ne-
ustale sleduji trendy v architektute, objizdéji
vystavy, navstévuji rizné realizace a refe-
rence a sleduji, co je nového na trhu.

Diky tomuto pristupu narazili pfed Sesti
lety na dalsi vlajkovy produkt, akustické
budky Framery. Cre8 bylo prvni, kdo se na
¢eském trhu odvazil do budky investovat
a zacal ji nabizet. ,Kdyz jsme ted ptijeli do
Némecka na Orgatec, bylo tam dvaactyticet
vyrobcet, kteti se snazi o néco podobného,”
konstatuje mlady manazer.

KANCL PRO KAZDEHO
Nejsilnéjsi trend ale podle Bastate udavaji
v designu kancelatskych prostor technologie.
,MnoZstvi prace, kterou dnes vykoname na
tabletu, smartphonu nebo pocitaci, je Gplné jina
nez napriklad pred Sesti sedmi lety,* vysvétluje.
Doba se nesmirné zrychluje, do pracovniho
procesu prichazeji nové generace, které jsou
zvyklé pracovat jinak. Poslednich osm let se
proto snazi v Cre8 razit koncept tzv. ,living
office, ktery jako prvni na svété pripravil
Herman Miller a dnes je velmi popularni.
Jedna se o zplisob vytvareni kancelafi tak,
aby si v nich kazdy zaméstnanec mohl najit
idealni prostor pro plnéni svého pracovniho
tkolu — introvert aby se mohl schovat do
kouta a extrovert si mohl povidat s kolegy.
»Ja to prirovnavam k hospodé,” vysveét-
luje koncept Bastar, ,v ni si Stamgast také
sedne pokazdé na stejné misto. To ja si tfeba
rad sednu pokazdé jinam. KdyZ pijdete na
skleni¢ku, vyberete si bar, kdyZ na jidlo, po-
sadite se ke stolu, a kdy?Z si chcete popovidat
u kavy, zvolite tfeba pohodInéjsi posezeni
nékde v rohu a k tomu v§emu tam mivéte
jesté salonek. A stejné prirozené by podle
mé mély vznikat i kancelare.” Tomu odpo-
vida trend prolinéni designu rezidentniho
bydleni s komerénim prostredim.
Snaha o zakomponovéni prvki, které by
pracovni prostiedi neotfele ozivily, vede
pri realizacich projektt i k velice zajima-
vym momenttim. Cre8 takhle naptiklad
pro prazské kancelare firmy SAP privezla
z Nizozemska karavan a pomoci jetabu jej
vyzdvihla do jednoho z nejvyssich pater,
kde byl poté, co kviili nému museli vybourat
jednu ze stén, nainstalovan a slouzi jako
meeting point. A v kancelatich PwC maji
zase zrekonstruované staré slapadlo, které je
diky mechanismu z rotopedu plné funkéni.
,T&si nas, Ze se nam dafi nachazet vyji-
mec¢né produkty s velkou budoucnosti,” hod-
noti ptisobeni Cre8 Bastar. ,Nasli jsme part-
nery, ktefi byli inovétory ve svych oborech,
a podarilo se ndm objevit skute¢né zajimavé
znacky. Pro mé je diilezité, Ze my jsme ti,
kdo sem prinéseji trendy, a jsme hrdi na to,
Ze nejsme followett, ale prikopnici.“ =

JITKA JENIKOVA
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